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Olaf Dehlinger fiihrt seit Anfang an die Dehlinger Edelstahlhandel GmbH an

—
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der Wilhelm-Maybach-StraBe 17 in Rottenburg.
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Kunden im ganzen Land

Dehlinger Edelstahlhandel in Rottenburg besteht seit nun 25 Jahren

Seit 25 Jahren gibt es die Deh-
linger Edelstahlhandel GmbH
im Rottenburger Gewerbege-
biet ,Siebenlinden”. Sie belie-
fert fast tausend Kunden in Ba-
den-Wiirttemberg.

GERT FLEISCHER

Rottenburg. In der schlichten Werk-
halle an der Wilhelm-Maybach-Stra-
Be sieht alles geordnet und {iber-
sichtlich aus. Ein Regal folgt dem an-
deren, sie sind gar nicht sehr hoch.
Darin liegen Rohre, Stdbe, U- und
T-Profile, rund, eckig oder flach, kalt
und warm gewalzt, gezogen, ge-
schweildt, stranggepresst, gegliiht,
gebeizt, in den unterschiedlichsten
Durchmessern oder Groéfen, einzeln
in transparente Folienhiillen ver-
packt, dazu Winkel sowie Lochble-
che, Dekorbleche gebiirstet oder ge-
schliffen. Auf den ersten Blick wird
Klar, dass dort keine lange Sucherei
oder aufwindiges Herausbugsieren
aus irgendeiner entfernten Hochre-
galecke notig sind.

Das nennt Firmenchef Olaf Deh-
linger, 52, auch als fiir ihn wichti-
gen Aspekt im Wettbewerb mit der
Konkurrenz. Als Zulieferer fiir die
Automobilindustrie sei die Firma
zu klein. Seine Kundschaft benotigt
die Ware in der Regel sehr rasch.
Hiufig entstehe der Bedarf spon-
tan bei einer Reparatur; dann
kommt ein Monteur gleich selbst
vorbei, um ein Stiick Rohr mitzu-
nehmen.

Es gibt viele unterschiedliche
Edelstahl-Legierungen. Je nach An-

forderung, die an das Material ge-
stellt werden, werden sie unter-
schiedlich eingesetzt. Sehr verbreitet
ist Edelstahl in Bereichen, in denen
mit Lebensmitteln umgegangen
wird. Der Automobilbau setzt Edel-
stahl fiir Abgaskatalysatoren ein und
zunehmend als Schmuckelemente
dort, wo frither Chromleisten fiir
Glanz sorgten.

Edelstahl ist keineswegs so vollig
problemlos, wie Laien sich das den-
ken. Weil das Metall sehr hart ist,
lasst es sich nur schwierig und mit
speziellen Werkzeugen bohren. Wer
falsch bohrt, riskiert eine nachteilige
Materialverdnderung. Auch  der
Glaube, Edelstahl konne nie und
nimmer rosten, ist falsch. Flugrost,
Kontaktkorrosion — es gibt einige
Maoglichkeiten.

Privatleute schickt
Dehlinger nicht weg

Materialverfairbungen kennt der
Hausmann, wenn er mal wieder den
Edelstahltopf zu stark erhitzt hat.
Zur Beseitigung gibt es Mittelchen,
die auch ein GrofShdndler wie Deh-
linger im Lieferprogramm hat. Apro-
pos GroBhandel: Wenn mal ein Pri-
vatmensch bei der Dehlinger GmbH
erscheint und will einen Vierkant-
stab aus Edelstahl, ,,schicken wir den
nicht weg“, sagt Dehlinger. In den
Baumirkten gibt es Stdbe, Rohre
und Profile reichlich, aber in der Re-
gel aus Aluminium.

Die Anfinge des Unternehmens
Dehlinger Edelstahlhandel lagen an

der Siebenlindenstrale in Rotten-
burg. Anfang 1990 begann Olaf Deh-
linger dort mit einer 300 Quadrat-
meter grofen Halle, das Biiro war an
der Maierdckerstralle. ,Mein Team
und ich setzen die Edelstahl Rostfrei
Tradition fort, die mein Vater bereits
1975 begonnen hat.“ Dieser — die ei-
gene Person zuriicknehmende -
Formulierung, die Dehlinger auf sei-
ner Homepage hat, driickt treffend
seine Personlichkeit aus: Im Ge-
sprdch mit unserer Zeitung ist Olaf
Dehlinger ohne jede Alliiren, ohne
Unternehmer-Gehabe, er spricht
mit Respekt von seinen Mitarbeitern
und von angestellten Arbeitneh-
mern tiberhaupt.

Es habe ihm einfach gelegen,
selbst ein Unternehmen zu fiithren,
erzédhlt er. Er hatte Kontakte in die
Branche, und so wagte er es. Seine
Frau Jutta stand ihm von Anfang an
zur Seite, im Verkauf und in der Bii-
roarbeit. Es habe immer auch mal
Zeiten gegeben, in denen er abends
nicht einschlief und griibelte, wie er
es schafft, die Arbeitsplitze fiir seine
Mitarbeiter/innen zu erhalten. Stark
schwankende Rohstoffpreise ma-
chen die Kalkulation nicht einfach.
Die Ware auf Lager zu haben sei je-
doch wichtiger als auf eine Preissen-
kung zu spekulieren.

Dass sich das kleine Dehlinger-
Team — aulfer den Dehlingers arbei-
ten noch eine Buchhalterin, zwei
Verkdufer und zwei Lagerarbeiter
mit — gut versteht, zeigt die Dauer
der Betriebszugehorigkeit: 17 Jahre
im Durchschnitt, und da ist das Ehe-
paar Dehlinger mit seinen jeweils 25
Jahren nicht eingerechnet.

Schon 1991 zog die Firma um an
die Wilhelm-Maybach-Strale. Dort
mietete Dehlinger eine 1500 Quad-
ratmeter grof3e Halle, in der auch die
Biiros Platz fanden. Nach und nach
wuchs das Unternehmen. Er habe,
sagt Dehlinger, von Anfang an das
Hauptaufgenmerk auf ,Qualitit,
eingehende Beratung und exzellen-
ten Service“ gelegt.

2000 verschiedene
Artikel auf Lager

Anfangs hatte er zehn, heute 30
Lieferanten. Er selbst beliefert heute
rund 950 aktive Kunden im Anlagen-
und Maschinenbau, der Pharma-,
Chemie- und Lebensmittelindustrie
mit Edelstahlprodukten. Schlosse-
reien gehoren ebenso dazu wie
Schreinereien und Treppenbauer.
Die Kombination Holz und Edelstahl
ist zur Zeit beliebt bei der Innenein-
richtung. Sein Absatzgebiet ist
hauptsédchlich Baden-Wiirttemberg,
95 Prozent seiner Kunden haben ih-
ren Betrieb im Land.

Mit den Jahren hat sich das Unter-
nehmen Dehlinger zum Grof$handel
entwickelt fiir simtliche hochwerti-
gen Produkte aus rostfreiem Edel-
stahl. 11 000 Artikel hat die Firma im
Sortiment, 2000 davon stdndig auf
Lager. Was nicht da ist, weil es zu
grof ist oder nur selten nachgefragt
wird, kann meist innerhalb von drei
bis vier Tagen besorgt werden. Zu-
schnitte bis zu 38 Zentimeter Mate-
rialstdrke sind am Firmensitz in Rot-
tenburg moglich.



